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PRESSEINFORMATION

Olaf Meyer verstärkt Metrolux als Marketingleiter
Software und Optische Systeme in Forschung und Industrie gefragt

Göttingen, 19.03.2009. 

Seit Februar 2009 ist Olaf Meyer neuer Vertriebs- und Marketingleiter 

des Göttinger Hightech-Unternehmens Metrolux Optische Messtechnik 

GmbH. Er verstärkt damit das 11-köpfige Team, das auf die Entwicklung 

von Software und den Komponentenbau von optischen Systemen in der 

Laser-Messtechnik spezialisiert ist. 

Der Diplom-Ingenieur Olaf Meyer studierte an der Fachhochschule in 

Lübeck Physikalische Technik mit Schwerpunkt Laser, Optik und Holo-

grafie. Nach zwei Auslandsjahren als Vertriebsingenieur in einem schot-

tischen Unternehmen setzte er 1994 ein Studium für Internationales 

Marketing auf. Es folgten Jahre als Vertriebsingenieur bei LINOS (da-

mals Spindler & Hoyer) in Göttingen, als Regionalvertriebsleiter bei 

OWIS in Staufen sowie als selbstständiger Marketingberater. „Wir haben 

noch viel Potenzial, unsere lasermesstechnischen Lösungen im Markt 

zu platzieren. Als berufserfahrener Ingenieur kann Olaf Meyer in seiner 

Funktion als Marketingleiter noch gezielter auf die Bedürfnisse unserer 

Kunden zugehen“, erläutert Dr. Carsten Fischer, geschäftsführender Ge-

sellschafter von Metrolux den Schritt.

Software, Produkte und Dienstleistungen aus dem Hause Metrolux sind 

weltweit vor allem in der wissenschaftlichen Forschung und in der Indus-

trie gefragt. So misst Metrolux beispielsweise die Homogenität und Qua-

lität von Laserstahlen, die in der Medizintechnik bei Operationen („Opti-

sches Skalpell“) eingesetzt werden, mit sehr hohen Messgeschwindig-

keiten und bis in den Mikro- und Nanometerbereich hinein. Metrolux 

wurde 1995 in Göttingen gegründet. Das Ziel für 2009 ist, gegen den all-

gemeinen Trend im Export ein erkennbares Wachstum zu realisieren – 

und die Chancen dafür stehen derzeit gut. So konnte Metrolux nicht nur 

den Absatz im deutschsprachigen Raum ausweiten, sondern auch auf 

internationalen Märkten punkten – insbesondere in Korea und Japan. 

Derzeit sucht Metrolux dringend nach weiteren Softwareentwicklern.
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